
Nova indústria de dados 
demanda performance e valor 

em primeiro lugar

Nos últimos anos, tes-
temunhamos uma re-
volução na indústria 

de dados. A transformação 
digital, antes um imperativo, já 
é uma realidade consolidada. A 
discussão mudou: não se trata 
mais de “se” as empresas devem 
integrar inteligência artificial 
(IA) e analytics avançado em 
seus processos, mas “como” 
garantir que essas soluções 
entreguem performance e 
valor reais.

As experimentações deram 
lugar à execução eficiente. A 
adoção da IA generativa e de 
soluções avançadas de analy-
tics aumentou e se tornou 
uma necessidade operacional. 
Agora, as organizações preci-
sam priorizar estabilidade e 
experiência superiores para 
garantir que seus produtos de 
dados – uma abordagem que 
entrega conjuntos de dados de 
alta qualidade, com curadoria, 
prontos para uso facilitado e 
para IA – realmente tragam 
resultados de negócios. A 
performance deixa de ser um 
detalhe técnico para virar um 
fator estratégico. Por isso, pro-
dutos de dados lentos, instáveis 
ou incapazes de gerar insights 
acionáveis não têm espaço no 
mercado. 

Nesse cenário, não basta 
integrar diferentes fontes de 
dados ou oferecer dashboards 
interativos. O desafio é fazer 
com que cada consulta (query) 
a dados, análise e previsão 
sejam úteis, rápidas e impac-
tantes. Essa performance dos 
produtos de dados deve focar 
na excelência em toda a jornada 
do dado, desde sua captura até 
sua transformação em insights 
valiosos, com agilidade, esta-
bilidade e segurança. Ela deve 
ser priorizada quando falamos 
da obtenção e uso de informa-
ções de valor e, para garanti-la, 
há alguns pilares essenciais a 
serem adotados.

O monitoramento contínuo 
do desempenho dos produtos 
de dados em tempo real é um 
dos principais pilares, impor-
tante para a identificação de 
gargalos e otimização de pro-
cessos antes que impactem ne-
gativamente o usuário final. No 
varejo, especialmente durante 
períodos de alta demanda como 
a Black Friday, por exemplo, o 
monitoramento constante da 
performance dos produtos de 
dados pode ser a chave para o 
sucesso. Com a implementação 
de uma solução de analytics 
com monitoramento contínuo 
baseada em IA, varejos con-
seguem identificar gargalos 
no processamento de dados 
e otimizar consultas nos sites 
antes que os usuários finais 
- seus clientes - percebam a 
lentidão gerada pela ocasião. 
Como resultado, a experiên-
cia do usuário é aprimorada, 
aumentando as conversões 
durante o evento.

Ainda nesse contexto, o uso 
de streaming de dados, que 
processa informações confor-
me chegam, garante a geração 
de insights sem sobrecarregar 
a infraestrutura dos negócios. 
A otimização de cálculos, com 
agregações dinâmicas, tam-
bém permite análises rápidas 
mesmo com grandes volumes 
de informações. Já cargas in-
crementais, com técnicas como 
Change Data Capture (CDC) 
para evitar o reprocessamento 
desnecessário e tornar pro-
cessos de ETL/ELT (extração, 
transformação e carregamen-
to) mais otimizados, também 
são algumas das peças-chave 
para assegurar o uso estratégi-
co e a performance dos dados.

A otimização de recursos 
também é parte fundamental 
dessa jornada, equilibrando 
eficiência e custos. Infraestru-
turas de dados devem ser es-
caláveis e eficientes, e a Nuvem 
é uma abordagem importante 
nesse sentido. No entanto, a 
gestão de custos com Cloud 
Computing, armazenamento e 
processamento é essencial para 
garantir que a performance não 
gere despesas excessivas sem 
retorno.

Em um caso real, uma fintech 
que enfrentava um volume 
crescente de transações con-
seguiu reduzir seus custos de 
armazenamento e processa-
mento de dados na nuvem em 
30% ao utilizar ferramentas de 
otimização como compressão 
de dados, ajuste dinâmico de 
carga e priorização de consul-
tas a dados críticos, mantendo 
a performance e garantindo 
escalabilidade.

Estratégias como a movimen-
tação de dados antigos para 
camadas de armazenamento 
mais econômicas, por exem-
plo, também podem reduzir os 
custos em até 30%, enquanto 
a implementação de pré-agre-
gações acelera cálculos e aná-
lises, diminuindo o tempo de 
resposta. Além disso, políticas 
de retenção inteligente, basea-
das em regras de catálogo de 
dados bem definidas, garantem 
que apenas dados essenciais 
estejam disponíveis a todo 
momento sem sobrecarregar 
a infraestrutura.

Vale ressaltar que performan-
ce não é só uma questão téc-
nica; ela precisa ser percebida 
pelo usuário que consome os 
dados. A experiência na inte-
ração é um fator central para o 
sucesso do analytics. Interfaces 
intuitivas, respostas rápidas 
e insights acionáveis são de-
terminantes para a adoção e 
o impacto positivo dos dados 
nos negócios. Empresas que 
investem em soluções conver-
sacionais, que permitem con-
sultas a dados em linguagem 
natural; dashboards com design 
responsivos e baseados em UX 
(User Experience) dinâmico 
para visualizações simplifica-
das; e insights gerados por IA 
via machine learning, tornam 
os dados mais acessíveis e 
eliminam as barreiras técnicas 
para os usuários.

Sustentar esse nível de de-
sempenho e usabilidade exige 
um compromisso contínuo 
com a evolução. As empresas 
precisam estar sempre acom-
panhando a crescente com-
plexidade dos seus dados e as 
mudanças no mercado para se 
manterem à frente, mantendo 
um ciclo constante de revisão 
de processos e adoção de novas 
tecnologias.

Estamos vivendo uma nova 
era na indústria, na qual os 
dados são o principal ativo das 
organizações, e a performance 
no seu uso define o sucesso 
ou fracasso dos negócios. Por 
isso, não basta ter acesso a 
informações; é fundamental 
transformá-las em valor. As 
companhias que entenderem 
essa nova dinâmica e foca-
rem na performance de seus 
produtos de dados estarão 
preparadas para liderar o 
futuro. O momento é agora: 
performance e valor devem ser 
o centro da estratégia de dados 
de toda organização que busca 
crescimento e relevância nesse 
mercado digitalizado.

(*) Executivo de Contas Enterprise 
da Qlik.

Jorge Moskovitz (*)
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Se alguém souber de algum impedimento, oponha-se na forma da lei. Lavro o presente, 
para ser afixado no Oficial de Registro Civil e publicado na imprensa local 

Jornal Empresas & Negócios

33º Subdistrito - Alto da Mooca
Ilzete Verderamo Marques - Oficial

CARTÓRIO DE REGISTRO CIVILCARTÓRIO DE REGISTRO CIVIL

Faço saber que os seguintes pretendentes apresentaram os documentos exigidos 
pelo Art. 1525, do Código Civil Atual Brasileiro e desejam se casar:

O pretendente: GABRIEL PREGNOLATO DIAS, estado civil solteiro, filho de Antonio 
Carlos Dias e de Monica Maria Pregnolato Dias, residente e domiciliado na Vila Prudente, 
nesta Capital - São Paulo - SP. A pretendente: MARIA VICTÓRIA BRANDÃO OLIVEIRA, 
estado civil solteira, filha de Jose Messias de Oliveira e de Marlene Brandão Oliveira, 
residente e domiciliada no Alto da Mooca, neste subdistrito - São Paulo - SP. Obs.: O 
pretendente é residente à Rua Tujuguaba, nº 70, apto. 103, Vila Prudente, nesta Capital 
- São Paulo-SP, e a pretendente é residente à Rua Cafesópolis, nº 94, casa 06, Alto da 
Mooca, neste Subdistrito - São Paulo - SP. Em razão da revogação do parágrafo 4° do 
Artigo 67, da Lei 6015/77, pelo Artigo 20, Item III, alínea "b" da Lei 14.382/22, deixo de 
encaminhar Edital de Proclamas para afixação e publicidade ao Cartório de residência 
do pretendente.

A pretendente: DESYRRÊE GIESTEIRA SOARES, estado civil solteira, filha de Milton de 
Carvalho Soares e de Sonia Regina Giesteira Soares, residente e domiciliada no Alto da 
Mooca, neste subdistrito - São Paulo - SP. A pretendente: KAREN NORA FRANCISCO, 
estado civil solteira, filha de Reynaldo Francisco e de Lazara Lucia Nora Francisco, 
residente e domiciliada no Alto da Mooca, neste subdistrito - São Paulo - SP.

O pretendente: LEANDRO KENDY NAKAMURA FERNANDES, estado civil solteiro, 
filho de Sandro Fernandes e de Claudia Miyo Nakamura, residente e domiciliado no Alto 
da Mooca, neste subdistrito - São Paulo - SP. A pretendente: NATHALIA NEMEC DE 
SOUZA, estado civil solteira, filha de Marcelo Gomes de Souza e de Sonia Regina Nemec 
de Souza, residente e domiciliada no Alto da Mooca, neste subdistrito - São Paulo - SP.

O pretendente: DAVID AMARAL DAS NEVES SILVA, estado civil solteiro, filho de Roberto 
Amaral da Silva e de Gildevania das Neves Silva, residente e domiciliado no Alto da 
Mooca, neste subdistrito - São Paulo - SP. A pretendente: LARISSA DOS SANTOS DO 
NASCIMENTO, estado civil solteira, filha de Josias Ramos do Nascimento e de Maria 
Aparecida dos Santos, residente e domiciliada no Alto da Mooca, neste subdistrito - São 
Paulo - SP.

O pretendente: LUIS ANTONIO SOARES PINTO, estado civil divorciado, filho de Orlando 
de Oliveira Pinto e de Eldi Soares, residente e domiciliado no Alto da Mooca, neste 
subdistrito - São Paulo - SP. A pretendente: MARGARETE PINHEIRO FIDELES, estado 
civil divorciada, filha de José Servita Fideles e de Maria da Penha Pinheiro Fideles, 
residente e domiciliada no Alto da Mooca, neste subdistrito - São Paulo - SP.

O pretendente: ERASMO CARLOS QUERINO, estado civil solteiro, filho de Manoel 
Querino Filho e de Divina Lucia Batista Querino, residente e domiciliado no Alto da Mooca, 
neste subdistrito - São Paulo - SP. A pretendente: KAREN DE MORAES VELOSO, estado 
civil solteira, filha de Carlos Roberto Veloso e de Maria Tereza de Moraes Veloso, residente 
e domiciliada no Alto da Mooca, neste subdistrito - São Paulo - SP.

O pretendente: VICTOR PIMPÃO DE TOLEDO, estado civil solteiro, filho de 
Sandro de Andreia Toledo e de Erika Melissa de Cássia Pimpão Toledo, residente 
e domiciliado neste Subdistrito, Alto da Mooca - São Paulo - SP. A pretendente: 
NATALIA SANTOS DE SOUZA, estado civil solteira, filha de Rogério Ferreira de 
Souza e de Sonia Regina dos Santos, residente e domiciliada neste Subdistrito, 
Alto da Mooca - São Paulo - SP.

O pretendente: DAVID ANTONIO CAPARROZ SALVADORE, estado civil divorciado, 
filho de Pedro Caparroz Rodrigues e de Leny Salvadore Caparroz, residente e 
domiciliado no Alto da Mooca, neste subdistrito - São Paulo - SP. A pretendente: 
DÉBORA BERALDO FRANCO, estado civil viúva, filha de Helio Beraldo e de Janete 
Beraldo, residente e domiciliada no Jardim Bela Vista - Santo André - SP. Obs.: 
O pretendente é residente à Rua Siqueira Bueno, nº 2238, Alto da Mooca, neste 
Subdistrito - São Paulo - SP e a pretendente é residente à Rua Independência, nº 680, 
apto. 03, Jardim Bela Vista - Santo André - SP. Em razão da revogação do parágrafo 
4° do Artigo 67, da Lei 6015/77, pelo Artigo 20, Item III, alínea ''b" da Lei 14.382/22, 
deixo de encaminhar Edital de Proclamas para afixação e publicidade ao Cartório de 
residência da pretendente.

O pretendente: LUCAS BARROS DE MATTOS, estado civil viúvo, filho de Airton 
Aparecido de Mattos e de Sueli Stevanato Barros de Mattos, residente e domiciliado 
neste Subdistrito, Alto da Mooca - São Paulo - SP. A pretendente: TAÍS SALGUEIRO 
BANDEIRA, estado civil solteira, filha de Osvaldo Bandeira e de Darlene Maria de 
Castro Salgueiro, residente e domiciliada neste Subdistrito, Alto da Mooca - São 
Paulo - SP.

O pretendente: RAMON SILVA SANDI, estado civil solteiro, filho de Antonio Carlos Vieira 
Sandi e de Zelia Maria de Jesus e Silva, residente e domiciliado na Vila Metalúrgica - 
Santo André - SP. A pretendente: BIANCA GIESE DA ROCHA, estado civil solteira, filha 
de Marcelo Villa da Rocha e de Maria Emilia Giese, residente e domiciliada no Alto da 
Mooca, neste subdistrito - São Paulo - SP. Obs.: O pretendente é residente à Avenida 
dos Estados, nº 5350, apto. 1507, bloco 02, Vila Metalúrgica, em Santo André - SP e a 
pretendente é residente à Rua João Teixeira da Silva, nº 415, apto. 42, torre 01, Alto da 
Mooca, neste Subdistrito - São Paulo - SP. Em razão da revogação do parágrafo 4° do 
Artigo 67, da Lei 6015/77, pelo Art igo 20, Item III, alínea "b" da Lei 14.382/22, deixo de 
encaminhar Edital de Proclamas para afixação e publicidade ao Cartório de residência 
do pretendente.

O pretendente: FELIPE DA SILVA ZATTAR, estado civil solteiro, filho de Edson Zattar 
e de Luciene da Silva Zattar, residente e domiciliado neste Subdistrito, Alto da Mooca 
- São Paulo - SP. A pretendente: YASMIN FUENTES DE FREITAS BORGES, estado 
civil solteira, filha de Rubens Borges e de Rosemeire Fuentes de Freitas, residente e 
domiciliada no Subdistrito da Mooca, nesta Capital - São Paulo - SP. Obs.: O pretendente 
é residente à Rua Cambará, 49, casa 07, neste Subdistrito, Alto da Mooca, São Paulo 
- SP e a pretendente é residente à Rua Francisco Otaviano, nº 19, apto. 13, Subdistrito 
da Mooca, neste Capital São Paulo - SP. Em razão da revogação do parágrafo 4° do 
Artigo 67, da Lei 6015/77, pelo Artigo 20, Item III, alínea "b" da Lei 14.382/22, deixo de 
encaminhar Edital de Proclamas para afixação e publicidade ao Cartório de residência 
da pretendente.

Marco Vonzodas (*) e 
Antônio Machado (**)

Com mais de 20 anos 
no mercado, o SAP 
Business One soma, 

atualmente, mais de 82 mil 
clientes, 1,2 milhão de usuá-
rios, mais de 850 parceiros 
em todo o mundo implemen-
tando e atendendo clientes, 
mantendo presença em 50 
países, com 28 idiomas à 
escolha do usuário.

Os dados mostram o ta-
manho do impacto e da 
representatividade que o 
SAP Business One, possui 
globalmente. Compreenden-
do essa importância, desde 
2023, a SAP vem realizando 
uma série de inovações e 
aprimoramentos na solução, 
buscando aperfeiçoar suas 
funcionalidades, otimizar 
a experiência do usuário e 
atender melhor às neces-
sidades do negócio e do 
mercado que, claramente, 
está em constante evolução 
e mudança.

Entre as ações, a multina-
cional alemã tem investido no 
fortalecimento da segurança 
da solução, direcionando 
esforços para expandir fun-
cionalidades, promover inte-
grações e garantir ainda mais 
inteligência para os negócios 
dos usuários do ERP. Além 
disso, nos últimos meses, a 
ferramenta vem recebendo 
diversas atualizações que 
visam facilitar o dia a dia dos 
usuários.

Como exemplos das atuali-
zações recentes, está a nova 
interface web, baseada no 
SAP Fiori, sistema de design 
premiado para todos os pro-
dutos da SAP que oferece 

SAP Business One: o que esperar 
da ferramenta no futuro?

A SAP, uma das maiores e mais respeitadas empresas de tecnologia do mundo, vem, constantemente, 
anunciando uma série de melhorias no seu portfólio de produtos e serviços. Entre as os aplicativos e 
soluções empresariais, está o SAP Business One, o sistema de gestão para empresas em crescimento

solução ajuda a demonstrar 
as razões pelas quais o SAP 
Business One é uma solução 
vantajosa. Com a interface 
intuitiva e constantes in-
tegrações, a ferramenta é 
ideal para pequenas e médias 
empresas que querem se 
destacar no mercado.

Na prática, o ERP é a esco-
lha certa para organizações 
que buscam flexibilidade e 
escalabilidade, uma vez que 
acompanha todo o cresci-
mento da empresa. Por sua 
vez, é importante enfatizar 
que, quando essa jornada 
é guiada por especialistas, 
ganhos desde usabilidade, 
customização, produtivida-
de até a redução de custos 
e aumento do desempenho 
são garantidos. Sendo as-
sim, é essencial contar com 
o apoio do parceiro certo 
nessa caminhada, afinal, 
tudo o que temos até hoje 
já empolga, mas o que virá 
pela frente no software é 
ainda melhor.

(*) CEO da Okser.

(**) Head de Produtos da Okser.

uma experiência moderna 
e intuitiva, permitindo o ge-
renciamento da organização 
diretamente do navegador e 
a integração com o sistema 
Microsoft 365.

Mais do que apenas um 
software empresarial, o SAP 
Business One é uma solução 
estratégica para o cresci-
mento e inovação das pe-
quenas e médias empresas. 
Por isso, o ERP está sempre 
evoluindo com o intuito de 
atender às necessidades do 
mercado.

Em se tratando da IA, a 
extensibilidade do ERP está 
preparada para permitir que 
parceiros criem e inovem 
com serviços e agentes 
voltados a esta tecnologia, 
além de possibilitar que os 
usuários desenvolvam suas 
próprias extensões e apli-
cativos aproveitando a mais 
recente tecnologia de IA 
generativa. Além disso, cada 
cliente tem assegurada a 
liberdade de escolher a solu-
ção apropriada para atender 
às suas necessidades.

E, considerando que o 
mundo está caminhando 
cada vez mais para o ambien-
te em cloud, a multinacional 
também tem investido na in-
tegração com o SAP Business 
Technology Platform (BTP), 
plataforma em nuvem que 
fornece as ferramentas e os 
serviços necessários para 
desenvolver, integrar e es-
tender aplicações.

E para o futuro? A SAP 
pretende lançar novas fun-
cionalidades que vão desde 
melhorias na gestão de iden-
tidade e autenticação, até a 
integração com serviços de 
armazenamento em nuvem 
como SharePoint e Google 
Drive. Todas essas incorpo-
rações abrem margem para 
o lançamento da versão 11, 
prevista para acontecer em 
2027, a qual promete trazer 
novas ferramentas de ges-
tão na nuvem, mantendo 
segurança e escalabilidade 
com integração nativa com 
serviços cloud.

A série de investimentos 
e aprimoramentos feitos na 
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