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Batendo um “bolao”

na vida financeira

Para muitos
brasileiros, as
dividas parecem
ser adversarios
implacaveis que
Pressionam o
tempo todo

eacordocomaCon-
federacao Nacional
do Comércio de

Bens, Servicos e Turismo
(CNO), 78,8% dasfamilias,
atualmente, estao endivi-
dadas.

Nesta leitura, gostaria
que vocé embarcasse co-
migo e imaginasse que sua
vida financeira fosse um
grande jogo de futebol.
Nesse meio de campo, ven-
cer exige uma formacao
bem planejada, onde cada
posicao € essencial para
virar o placar e conquistar
uma vida financeira mais
equilibrada.

Na defesa, seu zagueiro
principal € o orcamento.
Ele precisa ser soélido,
controlar abolaebloquear
os ataques das dividas que
ameacam a estabilidade.
Ele representa a pratica
de listar e priorizar as di-
vidas com asmaiores taxas
de juros, que sdo as mais
perigosas.

Dados do Banco Central
mostram que em 2024 o
comprometimento deren-
da das familias brasileiras
com dividas atingiu 26,8%
em agosto. Monitorar des-
pesas e evitar compras
impulsivas sdo acoes que
fortalecem essa linha de-
fensiva, mantendo suas
financas protegidas.

Ovolante— o meio-cam-
po defensivo —, é a nego-
ciacdo com os credores.
Assim como ele precisa
estar atento para cortar
ataques e reorganizar o
time, negociar as dividas €
essencial para se proteger
das armadilhas dos juros
altos.

Ao propor condigcoes
melhores, que cabem no
seu or¢amento ou prazos
mais longos, vocé evita
que as dividas avancem. O
volante € a inteligéncia no
jogo, sempre afrente, ajus-
tando as condic¢oes para o
time continuar avancando.

No meio-campo criativo
estdo o planejamento e o
controle de gastos. Esse é

Diogo Angioleti (*)

0 coracao do time, onde
se ditam as jogadas e se
evitao consumo impulsivo.
Planejar é como organizar
passes precisos, cada um
levando vocé mais perto
do gol.

Antes de gastar, facauma
pausa e pergunte-se se
essa “jogada”vaicontribuir
para seu sucesso financei-
ro ou € s6 um drible des-
necessario. Cada escolha
feita com propdsito evita
perder aposse debolapara
o adversario e mantém o
time no controle do jogo.

O ataque pode ser re-
presentado pelos seus
objetivos financeiros. Sdo
eles que motivam vocé a
continuarno jogo por meio
dos “gols” que vocé quer
marcar: quitar as dividas,
formar uma reserva de
emergéncia, conquistar
um sonho de consumo ou
investir em uma experién-
cia de vida.

A inadimpléncia entre
familias de baixa renda
atingiu 37,7% em outubro
de 2024, segundo a CNC.
Assim como um bom
atacante, seus objetivos
precisam ser claros, estar
bem-posicionados e ser
realistas para nao desper-
dicar chances.

Por fim, o goleiro € o
apoio emocional. Ele de-
fende o time nos momen-
tos de pressdo e mantém
o equilibrio, a fim de evitar
que o time se desestabilize.
O endividamento é emo-
cionalmente desgastante
e contar com um “goleiro”
— seja o0 apoio de amigos,
familiares ou profissionais
— oferece a tranquilidade
e a confianca para seguir
em frente. E o suporte
essencial para o time
segurar firme até o apito
final e celebrar uma vida
financeira equilibrada.

Lembre-se, no jogo das
financas, cada posicao
tem suaimportancia. Com
uma defesa solida, um
meio-campo estratégico,
um ataque eficaz, um go-
leiro atento e um treinador
inspirador, vocé estara
preparado para driblar as
dividas e marcar os gols
que levardo a sua vitéria
financeira.

(*) - E gerente de gente e
gestao do Sistema Ailos
(https:/lwww.ailos.coop.br/).
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Missao belga chega ao Brasil
para incrementar negocios

Sustentabilidade é a palavra de ordem de um pais que exporta 95% do que produz

Redacao

e, também, da Organizacado do Tratado do Atlantico

Norte (Otan), o que lhe confere um status tinico. O
pequeno pais (de 30.000 km2, pouco maior que o estado
do Sergipe, e com populacio de 12 milhdes de habitantes,
equivalente a cidade de Sao Paulo) tem importancia impar,
com o desenvolvimento de altas tecnologias e renda per
capita préxima dos US$ 50 mil. E de 14 que vem uma Misséo
Comercial, liderada pela princesa Astrid, para tratar de
negdcios nos setores agroalimentar, bebidas, farmacéuti-
co, aerondutico, de engenharia e logistica, entre outros. O
grupo, de 400 diplomatas e empresarios, ficard no Brasil
até 1* semana de dezembro.

C oracdo daEuropa,aBélgicaé sede da Unido Europeia

Brasil e Bélgica tém muito mais coisas em comum que
serem banhados pelo Oceano Atlantico. A distancia fisica,
de 9 mil km, é nada se comparada aos lacos histéricos.
Durante o periodo que Portugal esteve anexado a Espanha,
no século XVII, o espanhol Felipe II foi o rei comum dos
brasileiros e belgas... e aindependéncia do Brasil (1822) e

da Bélgica (1830) ocorreram quase que simultaneamente.
Lutando do mesmo lado na Primeira e Segunda Guerras
Mundiais, os paises fixaram compromissos culturais e
comerciais a partir de 1920, com a visita do rei Alberto I a
estas terras tropicais. Foi a primeira visita de um chefe de
estado estrangeiro que o Brasil recebeu na histéria. Depois
disso, algumas empresas belgas se interessaram por esta
Nacdo ainda em formacio. A Companhia Belgo-Mineira (de
1921) é um dos empreendimentos pioneiros na prépria
siderurgia brasileira, por exemplo.

Além da AB Inbev (para nés, mais conhecida como
Ambev), muitas outras empresas tém afinidades de nego-
cios. Entretanto, o laco pode ser ainda mais estreito. Na
pré-pandemia, a balanca comercial (favordvel ao Brasil)
era de US$ 5 BI e é justamente para melhorar o fluxo de
negdcios que a Missao Comercial estara visitando empresas,
conversando com seus pares empresariais e dirigentes de
federacdes nos proximos dias, focando os estados de Séo
Paulo e do Rio. O investimento da Rhodia Solvay (tradi-
cional industria quimica), que sera anunciado durante a
visita, devera ser auspicioso.

Quais cuidados devo observar
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Uma visita a Embraer, em Sao José dos Campos/SP, pela
Missao Comercial, devera aumentar a parceria com a belga
Sonaca, fabricante de componentes aeronauticos. Focados
em sustentabilidade, todos os representantes de Bruxelas,
Flandres e Valonia (as trés regides que compdem o pais,
com predominancia dos idiomas, neerlandés, francés e
alemio) estardo atentos a oportunidades.

Além do alimentar, quimico, farmacéutico (sobretudo
vacinas) e aeronautico, os belgas tratardo com os setores
de bioeconomia, plasticos, portos, construcoes, logistica,
infraestrutura, automacao industrial, TI e servigcos, como
fintechs e startups e producao de games. A Oncidium Fou-
ndation também estara representada trazendo solucoes
de financiamento a pessoas carentes que necessitam de
tratamentos oncolégicos. Aolado dos colegas da Quantoon,
havera reunides com dirigentes da Fiocruz, no Rio.

Em 2020, a Bélgica foi o quarto maior investidor direto
no Brasil e em 2021 foi o sexto. Mas néo € s6 a turma do
Tintim e Milu que faz negdcios no exterior. Os patricios da
Turma da Moénica também buscam a contrapartida, inves-
tindo na terra dos smurfs. Sdo eles a Stefanini, Biorigin,
Citrosuco, Portobello, JBS e a WEG. Enfim, como define
Valentine Mangez, consul geral que nos recepcionou em
Sao Paulo, o Brasil e a Bélgica tém bastante desafios pela
frente, sobretudo o de buscarem a sustentabilidade em todos
os setores, mas as oportunidades sao igualmente visiveis.

Sergio Luiz Beggiato Junior (*)

Empreender é uma atividade que
I pode ser desenvolvida por diversos
' caminhos: com sécios (mediante a
; constitui¢do de uma sociedade empre-
j saria) ou individualmente (seja como
I MEI, seja por meio de uma Sociedade
! Unipessoal); recorrendo aum contrato
de franquia para atuar com umnegdécio
; ja consolidado no mercado; iniciando
| uma empresa nova, do zero; ingres-
I sando como sOcio em uma empresa ja
' existente; ou comprando aintegralida-
I " de de uma empresa, que atuara “sob
; hova direcao”.
[
I Quando se opta por essa ultima alter-
' nativa, estamos diante do que se chama
i juridicamente de “contrato de trespas-
| Se”, que possui caracteristicas proprias
| previstas na legislacao — e, justamente
I por isso, exige a adocdo de cuidados
'juridicos por parte do adquirente da
empresa (ou, mais precisamente, do
| “estabelecimento”, definidonaleicomo
1 0 “complexo de bens organizado, para
I exercicio da empresa, por empresario,
: ou por sociedade empresaria”).
[
1 O primeiro desses cuidados € a rea-
I hzagao de uma due diligence completa

ao comprar um negocio?

do negécio que se quer adquirir. Isso
€ necessario porque, em regra, 0 NOVo
proprietario da empresa sera o respon-
savel pelo pagamento dos débitos de
natureza civil/empresarial regularmente
contabilizados, bem como por eventuais
passivos trabalhistas, tributarios e am-
bientais (quando for o caso).

Além disso, contratos firmados ante-
riormente mas que continuem vigentes
(como aqueles firmados com fornecedo-
res) podem representar riscos relacio-
nados na cadeia de suprimentos, e que
devem ser adequadamente mapeados e
identificados pelo adquirente. Assim, é
imprescindivel que haja olevantamento
de todo o ativo e do passivo da empresa
a ser comprada, e que isso fique devi-
damente registradonas tratativas entre
comprador e vendedor.

Superadas as cautelas preliminares,
0 segundo cuidado diz respeito as
formalidades exigidas por lei. Como
o contrato de trespasse envolvendo
a transferéncia de todos os bens,
corpéreos e incorpéreos (tais como
maquinario, estoque, marcas, paten-
tes, clientela etc), o Cédigo Civil se
preocupa em evitar que os credores
da empresa sejam lesados.
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Assim, é necessario que todos os
credores sejam devidamente notificados
sobre o trespasse, com prazo de 30 dias
para eventual oposicdo. Além disso,
também é necessario que o contrato
de trespasse seja averbado na Junta
Comercial, gerando assim eficacia pe-
rante terceiros. Isso evita, por exemplo,
que um devedor de boa-fé da empresa
efetue opagamento aos antigos donosda
empresa sem o conhecimento davenda.

Por fim, é fundamental que o contrato
detrespasse discipline exatamente ques-
toes sobre propriedade intelectual, proi-
bicdo de concorréncia, responsabilidade
doalienante por débitos passados (inclu-
sive com a constituicdo de garantias),
previsoes de indenizagdes ou hipdteses
de desfazimento do negdcio, que devem
ser avaliadas de maneira personalizada
para cada operacao de trespasse.

Portanto, mesmo que o desejo de
empreender seja muito forte e esteja
acompanhado por grande expectativae
ansiedade, o adequado aconselhamento
juridiconio pode ser abandonado, para !
que os riscos sejam assumidos de ma-
neira consciente e informada.

(*) - E advogado no escritério Riicker Curi — Advocacia
e Consultoria Juridica (https://www.curi.adv.br/). |



