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Como criar aulas interessantes, interativas
e inesqueciveis para engajar seus alunos e
potencializar o processo ensino-aprendizagem

Erik Penna — Gente — O Erik € um autor renoma-

do nacional e internacionalmente. Suas obras sdo
sempre cunhadas com essencial énfase para area
motivacional, na maioria das vezes lastreadas para vendas. Um
dosmais vibrantes palestrantes, commilhares de seres motivados
em sua bagagem. Seus leitores sentem um verdadeiro tsunami
energético. Desta feita, superou-se! Criou uma sistematica para
auxiliar professores, mesmo os mais tarimbados, a driblar a mo-
notonia e emplacar o gol da aula marcante, inesquecivel. Afinal,
com tantas ferramentas midiaticas a disposicdo dos alunos, os
mestres deverdo reinventar-se para ministrar seus conheci-
mentos. O titulo da obra d4 o tom do seu contetido, contudo,
ha que ressaltar-se a impagavel, justa e belissima homenagem
a carreira magisterial, pois sdo seres despojados, valorosos e
\preponderantes emnossasvidas. Sera ummerecido best-seller. Y.

economia global

Fernando Nunes (*)

0 entanto, apresen-

tam complexidades

Unicas que os diferen-
ciam dos pagamentos entre
pessoas ou entre pessoas e
negocios. Embora deseje-
mos que os pagamentos B2B
sejam tdo simples quanto
fazer um Pix, ainda hd um
caminho a percorrer para
atender as expectativas dos
clientes nessas transagoes.

Um estudo da Juniper

Empresas
Negocios

www.netjen.com.br

Omo oS pagamentos B2B
podem ser menos complexos

Os pagamentos entre empresas, ou business-to-business (B2B) desempenham

um papel crucial na

sistemas de contabilidade e
ERP pode exigir recursos
significativos. Por ultimo,
as transacdes B2B estédo
sujeitas a regulamentacdes
rigorosas, exigindo investi-
mentos em compliance, pre-
vencdo a fraude e seguranca
das informacoes.

cnythzl_CANVA

Para enfrentar esses de-
safios, ndo ha uma férmula
magica, masainovacdo foca-
daem B2B pode ser a chave.
Padronizar e investir em
plataformas de automacio

O Trabalho da Mamae - Querubina

Aurélio Bezerra

Oscar Reisntein (Ilustr) — Arteirinha — Mestre

em assuntos educacionais, Querubina, mamae re-
cente, criou uma estéria do dia a dia de uma mae com diversos
afazeres, além de cuidar da pequerrucha. Muito bem ilustrada,
a obra com bastante empatia e simplicidade, leva o leitor, ao
aprendizado muito importante da observacao, além € claro, de
compreender e respeitar os gestos e atitudes maternais, nem
sempre devidamente enaltecidos. Uma bela li¢do, numa bem
\bolada “real” ficcao!

Assista ao programa Livros
em Revista. Um canal repleto
de novidades do universo
literario. Entretenimento

-
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www.bcctelevision.com.br

garantido!

Com apresentacdo
de Ralph Peter.

TR

Research mostrou que as
transacoes de pagamento
entre empresas devem sair
US$ 88 trilhoes, em 2022,
para US$ 111 trilhoes até
2027 — evidenciando o
crescimento desse mercado.

Um dos maiores desafios
enfrentados pelos pagamen-
tos entre empresas € a falta
de solucoes preparadas para
percorrer toda a jornada
de um pagamento dentro
do ambiente financeiro de
uma empresa. Os meios de
pagamento sdo concebidos
principalmente para tran-
sacdes entre pessoas. Dado
que processar pagamentos
para B2B é mais complexo,
€ crucial que a jornada do
consumidor pessoa juridica
seja considerada desde o
inicio e forneca simplificacdo
de processos e seguranca.

A complexidade dos paga-
mentos B2B é motivada por
diversos fatores, dos mais
simples como os altos valo-
res das transacoes, aos mais
complexos como processo
de autenticacéo, assinatura,
registro e emissdo de docu-
mentos fiscais. A conciliacdo
é um dos processos mais de-
licados no pagamento entre
empresas.

Na pratica, envolve com-
parar as transacoes re-
gistradas (pagamentos,
recebimentos, transferén-
cias) com informagdes de
extratos bancarios, faturas
de cartao de crédito e outros
documentos financeiros, e
procura identificar e corri-
gir possiveis discrepancias
como erros de lancamento,
transa¢des ndo autorizadas
ou duplicidades.

A conciliagdo é desafia-
dora justamente porque
as empresas possuem um
alto volume de transacoes
(pagamento de softwares,
funcionarios, fornecedo-
res, etc), recebem e fazem
pagamentos por varios
meios (boleto, cartdo, etc),
as discrepancias podem ser
sutis e dificeis de identificar
e resolver, além disso, se
a conciliacdo for manual,
ela estd sujeita a lanca-
mentos incorretos e erros
humanos.

Os termos de pagamen-
to em transacdes B2B
sao frequentemente mais
complexos, com prazos de
pagamento estendidos e
descontos por pagamento
antecipado, por exemplo.
Além disso, a integracao de
sistemas de pagamento com

de pagamento pode reduzir
erros e aumentar a eficiéncia
daoperacio,alémde auxiliar
na conciliacdo e gestdo dos
pagamentos como um todo,
evitando retrabalhos.

Adotar uma visdo positiva
da tecnologia fomenta a
inovacdo, e incorpora-la ao
dia a dia pode ser a solucao
para a complexidade dos
pagamentos entre empre-
sas. Por que os pagamentos
entre empresas nao podem
ser tao simples quanto
fazer um Pix? A resposta
para essa pergunta esta em
entender as necessidades
das empresas e trabalhar
em conjunto com as novas
tecnologias para fornecer
uma solucéo eficaz.

(*) - Ecofundador e CEO da Transfeera
(https://itransfeera.com/).

Proclamas de Casamentos

CARTORIO DE REGISTRO CIVIL
DE PESSOAS NATURAIS
15° Subdistrito - Bom Retiro

Boticario, Bubbaloo, Herbissimo e Mentos.
O que essas marcas tém em comum?

Boticario e Bubbaloo. Herbissimo e
Mentos. Approve e Heinz. O que essas
empresas tém em comum? Alémdo suces-
S0, a parceria. Essas empresas — e muitas
outras ao redor do mundo — apostam nas

mas, apesar do produto ser bonito e inte-
ressante, se nao tiver esséncia, ndo agrega”,
comentaMirid. Aharmonia é umingrediente
essencial para uma colaboracao forte.

Amanda de Rezende Campos Marinho Couto - Oficial

Faco saber que os seguintes pretendentes apresentaram os documentos exigidos pelo

Art. 1525, do Cadigo Civil Atual Brasileiro e desejam se casar:

O pretendente: DOUGLAS DOMICIANO LEITE, nascido em Jundiai, SP, no dia
(31/05/1983), profissdo conferente, estado civil divorciado, residente e domiciliado
neste Subdistrito, Sdo Paulo, SP, filho de Claudio Luciano da Cruz Leite e de Rita
Helena Domiciano Leite. A pretendente: DENISE GONGCALVES FERREIRA, nascida
em Mairipord, SP (registrada em Ribeirdo Pires, SP), no dia (16/05/1988), profissdo
faxineira, estado civil solteira, residente e domiciliada neste Subdistrito, Sdo Paulo, SP,

collabs como tendéncia de marketing.

Assim, unem seus propoésitos na criagdo
de novos produtos, atraindo a aten¢ao de
diferentes universos e dando maior visi-
bilidade aos seus lancamentos. Trata-se
do bom e velho ‘ganha-ganha’, que pode

Aautenticidade que adiciona valor tanto

para os clientes quanto para a histéria das

marcas envolvidas também faz toda a di-
ferenca. “Trabalhar de forma colaborativa
permite ampliar os campos de atuacdo da
empresa, criandonovasnarrativas”, acres-
centa Jodo. “Queremos alcangar um alto

filha de Dirce Gongalves Ferreira.

Se alguém souber de algum impedimento, oponha-se na forma da lei. Lavro o presente,
para ser afixado no Oficial de Registro Civil e publicado na imprensa local

Jornal Empresas & Negdcios

CARTORIO DE REGISTRO CIVIL
Distrito de Jardim Sao Luis

Dr2. Evanice Callado Rodrigues dos Santos - Oficial

ser aplicado aos mais diversos segmentos
da industria, da moda e da gastronomia.

E isso vale para qualquer tamanho de
empreendimento, salientam os especia-
listas Miria Plens, CMO do Grupo IRRAH,
e Jodo Ricardo, CEO da All Hands Edu-
cacao, empresa parceira da IRRAH. Com
expertise no segmento de moda e varejo,
associando aambos tecnologia paraimpul-
sionar pequenos e médios negocios, eles

desempenho, com marcas tao excelentes
e casos de sucesso”, complementa.

As collabs, termo em inglés para defi-
nir parcerias entre marcas, siao, de fato,
grandes aliadas. As colaborac¢des podem
fortalecer a credibilidade e a autoridade
das marcas envolvidas, proporcionando
uma vantagem bem interessante no
mercado. “A ferramenta € muito versatil,
criando o desejo de comprano consumidor

Fago saber que os seguintes pretendentes apresentaram os documentos exigidos
pelo Art. 1525, do Cdédigo Civil Atual Brasileiro e desejam se casar:

O pretendente: FRANCISCO JAILSON SOARES MEDEIROS, brasileiro, solteiro,
nascido aos 15/12/1997, gargom, natural de Piripiri - PI, residente e domiciliado em
Sé&o Paulo - SP, filho de Raimundo Antonio da Costa Medeiros e de Nilza Maria Duarte

negocio esta localizado.

Soares; Apretendente: ANA PAULA DA CONCEIQAO, brasileira, solteira, nascida aos

01/01/1987, auxiliar de limpeza, natural de Barras - PI, residente e domiciliada em Sao

Paulo - SP, filha de Maria de Lourdes da Conceicéo.

Se alguém souber de algum impedimento, oponha-se na forma da lei. Lavro o presente,
para ser afixado no Oficial de Registro Civil e publicado na imprensa local

Jornal Empresas & Negdcios

destacam que collabs podem ser feitas
também agregando empresas ou nomes
reconhecidos da cidade ou regidao onde o

O importante, reforcam, € que exista um
conector entre marcas, propésitos e con-
sumidores. “O produto passa a ser apenas
quase um detalhe entre nossas vontades,

buscando”, comenta Miria.

e permitindo uma novissima experiéncia
de consumo, algo que este ptblico vem

Em alguns casos, os produtos que sao

frutos de uma collab sdo vendidos por
valores maiores e se tornam até mesmo
objeto de desejo dos colecionadores. Um
caso recente de sucesso de colaboracdo

foia parceria entre a farmacéutica Cimed
e a fabricante de doces Fini. O charmoso
hidratante labial Carmed Fini, com fra-
grancias das balas da marca, alcancou
sua expectativa de vendas tracada para
um ano em apenas 20 dias.

Outro campo muito explorado com cola-
boragdo é omundodamoda, onde as collabs
apostam em influencers e celebridades
paraalcancarresultados, tambémnaunido
com parceiros de alta performance. Entre
o0s cases estdo, por exemplo, a colaboracao
entre Melissa e Vivienne Westwood, ainda
em 2018; também da Adidas e M&M'’s;
Hering e NV; além do desfile da Louis Vuit-
ton na Semana de Moda de Paris do ano
passado, cuja colecdo esteve sob a batuta
do rapper Pharrell Williams.

As parcerias seguem em alta. Uma pes-
quisaque ouviu,em 2021, alguns executivos
do mundo da moda e beleza, por exemplo,
apontou que 38% deles pretendiamrealizar
parcerias naquele ano. O motivo? Atingir
novos publicos, ampliar o engajamento e
causar o chamado buzz, burburinho, co-
mentarios, ou seja, estar na boca do povo.
“Afinal, juntos somos mais fortes”, ressalta
Joao - Fonte e outras informacdes: (https:/
www.grupoirrah.com.br/).

Quatro tendéncias para o mercado de recebiveis

Realizado em Brasilia, o XV Congresso Brasilei-
roda ANFAC (Associacdo Nacional do Fomento
Comercial) reuniu mais de 400 empresarios na
capital federal para debater o mercado de re-
cebiveis. O evento promoveu um amplo espaco
de reflexdo e andlise sobre os rumos do setore 1)
possibilitou a discussao sobre as principais ten-
déncias e inovagdes no mercado de antecipacao
de recebiveis.

Rodrigo Eddine, Co-CEO da Quick Soft,
participou do congresso e destacou algumas
das tendéncias mais importantes que foram
debatidas no evento e que devem direcionar
a evolucdo do setor. “Foi um evento impor-
tante, que reuniu especialistas e profissionais
do mercado de recebiveis para analisar essas
transformacoes que estdo moldando o futuro
do fomento comercial, e essas tendéncias sdo

coisas que veremos acontecendo no mercado
em breve”, afirma.

Confira as principais tendéncias para o mer-
cado de antecipacao de recebiveis debatidas no
XV Congresso da ANFAC:

Inteligéncia Artificial e Machine Learning
- Um dos principais temas discutidos foia apli-
cacao de Inteligéncia Artificial (IA) e Machine
Learning (ML) na antecipacao de recebiveis.
Essastecnologias podemtransformaraanalise
de risco e a eficiéncia operacional — o grande
desafiosegue sendoaidentificacdo eaplicacao
das tecnologias em casos de uso com retorno
de investimento claro.

Paraaqueles que conseguem utiliza-la plena-
mente, aIA permite automatizar processos,
realizar analises preditivas e detectar fraudes
emtemporeal, resultando em decisdes mais

2)

3)

rapidas e precisas na concessio de crédito.

Tokenizacao de Ativos - A tokenizagdo de
ativos outroimportante temaabordado: essa
tecnologia, que converte ativos fisicos ou
financeiros em tokens digitais, tem potencial
para desenvolver ainda mais o mercado, ao
proporcionar mais transparéncia e rastrea-
bilidade nas transagdes. A regulamentacao
pelo Banco Central e pela CVM (Comissao
de Valores Mobiliarios) foi destacada como
essencial para democratizar o acesso ao
mercado e reduzir intermediarios.

Politicas ESG e Capitalismo Conscien-
te - As praticas ESG ganharam destaque no
congresso, refletindo a crescente importan-
cia desses critérios no mercado financeiro.
Empresas que adotam praticas sustentaveis

4)

estdo atraindomaisinvestidores e clientes. O
conceito de Capitalismo Consciente também
esteve no centro das discussodes, demons-
trando novos olhares para aplicacdo em ne-
gocios sociais que possam conciliar retorno
financeiro e impacto para a sociedade.

Recuperacao Judicial - Finalmente, foi
discutida a Recuperacao Judicial na visdo
de seus diferentes stakeholders. Este é
um dos temas com maior impacto sobre as
atividades das empresas que operam com
antecipacao de recebiveis nos ultimos anos,
e nao ha expectativa de redugao das RJs no
curto prazo — de suma importancia, portan-
to, e a discussdo trouxe valiosos insights
as financeiras de como se preparar e atuar
quando um de seus clientes entra nesta
situacdo. - Fonte: (www.quicksoft.com.br).
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